BIO'MOUSSE

Savons notre planete !
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Fini les déchets !
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Ou nousretrouver 7

o

e acine Bios SUR NOTRE SITE SUR NOTRE
PREFERES INTERNET INSTAGRAM

Biocoop, Biomonde, : :
https://biomousse.webnode.fr/ @biomousse

Naturalia...

POLYTECH'
LILLE


https://biomousse.webnode.fr/

Business plan Canvas

Bio"Mousse

Partenaires clés Activités clés

) o Fabrication du savon
Fournisseurs de materiel

Démarchage des
Societe de livraison magasins

Ressources clés

Produits chimiques /
materiel

Transport

Local

Offre (proposition
de valeur)

Avoir un meilleur impact
écologique

Personnalisation du
savon

Bienfaits pour la sante

Gain de place

Nouveau produit
innovant pour attirer de
nouveaux clients

Relation client Segments de
clientele
Mise a disposition d’une
notice de Consommateur de
personnalisation produits écologiques a
faible impact

) ) environnemental
Self-service (le client se

sert lui-meme)

Site web
Enseignes souhaitant
Canaux de élargir leur gamme de
distribution produits
Magasins

eco-responsables

Structure des colits

necessaire employes

Cout du materiel Salaire des Location du local

Sources de revenus

Vente du savon et des
kits aux magasins
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Viabilité economique du produit

-

Prix a la vente (pour

50g de poudre) 4,99 < (< 6,50 des concurrents directs)

A Colt brut
= 1,8
du savon

CoUt de livraison

(en une fois)

=10 000

Employeés



Noltre Preuve de concept

Tensioactif SLSA
8.5%

Cosgard

51%

Huile essentielle
1.7%

Eau
84.7%

Exemple d'une des recettes testées
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Préparation et utilisation du produit




Merci de nous avoir écouteés



