Business Moagel Canvas

Partenaires clés Activités clés Proposition de valeur Relation client Public
Conception Réduction de la fature d’électricité Relation de confiance avec
VEOLIA Fabrication les clients HLM
Régions, ) . 4 sves s . Résidences Universitaires
départements Production 2 . Lo Fidelite du client Financé par les régions et 'Etat
Marketing Indépendance énergétique

Total Energie Entretien des dalles régulier (Controle

Canaux de distribution une fois tous les deux ans)
Entreprise d’installation ) . Création d'un réseau client
des dalles Engagement €ologique
Fournisseurs CANAUX DE DISTRIBUTION Priveé
Ressources clés . .
MotorsElec (Alterneurs) , . , B.Ollt.nques en 11.gne L g Bailleurs
_ . Matériaux reyclés Livraison et pose intermédiaire 5 staies d ocatif
Veolia (Bois) Dispositif électonique des dalles roprictaies de parcs focatiis

Performance avec

Smalley (Ressorts) Recouvrement des dalles marques et événements
Axon Cable (Fils élecriques) Ressources humaines Partenariats avec les
entreprises de décorations
Structure de cotlit Source de revenus
Matériel Main d'ceuvre et services Les clients (bailleurs et promoteurs) paient au m? pour obtenir les dalles dans
leur infrastructure.
Alternateurs (1a plus Electricien Bénéfice sur la production d’une dalle = 66 € (Marge de 25% sur une dalle)
grosse dépense) Ouvrier Qualifié Prévoir régulierement un budget (main d’oeuvre +transport)pour le contréle
Bois Locaux des dalles installées.
Ressorts Transport
Fil électriques




