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Business Model Canvas Bottom of Form

Partenaires clés

Des équipes de gros
ceuvres comme des
plombiers, électriciens
ou méme des magons.
Une société de
logistique qui s’occupe
de la livraison des
matériaux, etc..

Nos fournisseurs pour
la création des murs
comme pour la laine de
bois

Activités clés

e Production des murs et

des blocs

e Commercialisation des
murs et des blocs

e Conseil pour
'aménagement
intérieur ou pour
l'ajout d’un bloc
extérieur

Ressources clés

® |a communication

e |es architectes

® Les usines de production
e Les techniciens

Offre (proposition de valeur)

e Renouveler plutot que
changer

e Murs avec isolation
sonore

e La composition des
murs respecte
'environnement avec
leurs matériaux
recyclables

e Leclienta la possibilité
d’aménager son
intérieur comme bon
lui semble

e La facilité d’installation
et de déplacement des
murs modulables

Relation client

Acquisition de
nouveaux clients grace
aux démarchages, aux
salons, aux articles de
presse et méme grace
aux flyers

Réalisation de vidéos
explicatives du systeme
intégrées a notre site
internet

SAV pour régler les
problémes mais aussi le
service d’occasion

Canaux de distribution

Graceala
communication (pub)
Grace a la logistique
(apporter les
matériaux)

Grace au SAV (lien
avec les clients)

Segments de clientéle

e Particuliers

e Professionnels (bureau,
open space, entrepot)

e Evenementiels (salon,
exposition)

e Collectivités (école,
mairie, gymnase)

Structure des colits

Entrepot pour le stockage des matériaux

Local pour le siege social avec bureaux pour I'équipe de

communication, architecte, SAV, business

Les matieres premieres

Salaires pour nos équipes

Les entreprises de sous — traitant

Sources de revenus

e La vente des murs, des blocs
e Le conseil pour nos clients dans leur aménagement
e lareprise des murs ou des blocs




