
Business Model Canvas   
 

Partenaires clés 
 

Les grandes enseignes de 

plomberie :  

 Leroy Merlin. 

 Amazone. 

 Bricozor. 

 BMI thermique. 

 Habitatpresto. 

 

Distributeur d’électricité et 

d’eau : 

 ENGIE 

 EDF 

 

Service partenaires de 

plombiers pour l’installation. 

 

Fournisseur de filtres, tuyaux, 

échangeur : 

 Leroy Merlin. 

 Castorama. 

 Brico Dépôt. 

Activités clés 

 Assemblage et 

fabrication du système. 

 Logistique (livraison en 

grandes surfaces) 

Offre (proposition de valeur) 

 

 Double fonctionnalité 

du système. 

 

 Réduction de 

consommation d’eau 

potable et de l’énergie. 

 

 Adopter un système 

écologique. 

 

 Offre nouvelle et 

innovante. 

 

Relation client 

 

 Achat du produit et 

garantie sur la 

réduction des 

consommations d’eau 

et d’énergie. 

 Contact direct avec le 

service clientèle. 

 Possibilité de payer en 

plusieurs fois. 

 Aides par l’état. 

Segments de clientèle 

 

 Établissements avec 

forte consommation 

d’eau et d’énergie : 

- Salle de sport. 

- Piscines. 

- Internats. 

- Hôtels. 

- Familles à plusieurs 

membres. 

 

Ressources clés 
 

Ressource humaine : 

- Équipe technique capable 

de fabriquer et assembler 

le produit. 

- Équipe communication 

afin de faire connaître le 

produit. 

 

Entrepôt. 

 

Matériel nécessaire pour 

fabrication. 

 

 

Canaux de distribution 

 

 Site internet 
 Vidéos sur le 

fonctionnement du 

système. 

 Réseaux sociaux. 

 Contacter directement 

les établissements avec 

forte consommation 

d’eau et d’énergie. 

Date: 

 

Nom de l’entreprise : 

 



Structure des coûts 

 

 Achats des composants du système. 

 Location d’entrepôt. 

 Main d’œuvres (techniciens, logisticiens, ingénieurs) 

 Gestion du site internet et paiement en ligne. 

 Frais de livraison à la clientèle et aux partenaires. 

 

Sources de revenus 

 

 Mode de paiement en ligne sur le site officiel.  

 Partenariats. 

 

 


