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Partenaires clés

e Distributions :
Magasins
d'électroménager :
Leroy merlin, brico
depot, Darty...
lls proposent une
clientele directe

pour notre produit.

e Entreprises de
production :
fabrication,
assemblage du
produit

Activités clés

Marketing, service client,
logistique, réseau et
plateforme

Ressources clés

Physique : batiments,
machines (activités
industrielles)

Humaines : collaborateur
avec entreprise
Financieres : Ligne de
crédit

Offre (proposition de
valeur)

Réduction de la
consommation totale
d’énergie d’un foyer

différentiation : possibilité
de programmer les temps
d’activités et aussi de
manuellement allumer ou
éteindre la prise.

Relation client

plan précis et correct

usager : efficacité

entreprise de production :

Canaux de distribution

Site, magasins, amazon,
réseaux sociaux pour le
marketing

Segments de clientéle

[J Un usager direct
en passant par
I'intermédiaire d’un
magasin ou d’une
vente en ligne

[J Une grande
entreprise de
production a qui on
vend nos plans
techniques.




Structure des colits

Sources de revenus

Vente des prises = 30$ telecommande +2prises
| prise seule : I5
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