
Bio’Mousse 

 
Partenaires clés 
 

Activités clés 
 

 

Offre (proposition 

de valeur) 

Relation client 
 
 

Segments de 

clientèle 

 

 
 

Ressources clés 

 

Canaux de 

distribution 

 

Structure des coûts Sources de revenus 
 

 

Fournisseurs de matériel 
Fabrication du savon 

Produits chimiques / 
matériel 

Avoir un meilleur impact 

écologique 

Magasins  

éco-responsables 

Consommateur de 

produits écologiques à 

faible impact 

environnemental 

Mise à disposition d’une 

notice de 

personnalisation 

Nouveau produit 

innovant pour attirer de 

nouveaux clients 

Société de livraison 
Démarchage des 

magasins 

Local 

Transport 

Site web 

Self-service (le client se 

sert lui-même) 

Gain de place 

Bienfaits pour la santé 

Personnalisation du 

savon 

Enseignes souhaitant 

élargir leur gamme de 

produits 

Location du local Salaire des 

employés 
Coût du matériel 

nécessaire 

Vente du savon et des 

kits aux magasins 


