Nom de l'entreprise :

Date:

Business Model Canvas

Partenaires clés

* Prestataires
(couturiers-eres)

* Investisseurs

* Paiements en lighe

* Point relais

* Service apres
vente

Activités clés

* Mise en relation
clients/prestataires
* Paiements

Ressources clés

Base de vétements
Communauté
Plateforme

Offre (proposition de
valeur)

* Améliorer la
longévité de votre
garde robe par
une customisation
sur mesure par
une personne
certifiée

Relation client

* Communautg,
libre-service sur le
site avec équipe
support

Canaux de
distribution

Instagram, App,
Facebook, Twitter

Segments de clientéle

* Personne qui veut
réutiliser un
vétement sans
payer le prix fort

* Engagement
éthique pour
I'environnement

* Personnes qui ont
la capacité de
coudre (matériels
et savoir faire)




Structure des colits

Equipe de 5 employés pour SAV et maintenance du
site

Assurances

Marketing

Paiements en ligne nationaux

Infrastructures informatiques

Sources de revenus

10% sur chaque prestation
Publicités présentent sur le site




