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by Poly'co



Modele économique

o publicités
o [@munérations par les sites
partenaires
o stratégie cpe
o partenariats avec garage (controle

technique et prise de rdv)










Nos concurrents

o sites de ventes de voitures
d'occasion : La Gentrale ...

e COmparateur d'‘annonces
d'occasions : Autovisual




Ambitions

e accords avec grands
concessionnaires

! e devenir incontournable

B dans la vente de voitures
d’occasion







Partenaires
clés

Structure
des
couts

Activites cles

Ressources clés

Offre

(proposition
de valeurs)

Filtre détaillé

Vente ouverte

a tous

Essais des
voitures

il

Source

de
revenu

Relation client
Achat surle
cotit global
Insciption gratuiteI

Canaux de
distrubution

Segment
de clientele




WiX

(Google Forms



Présentation du POC




