
Compte rendu de notre rencontre avec le référent-école :

- La slide présentant le business canvas doit être résumé avec les 2-3 points majeurs
sans mettre le business canvas qui serait indigeste.

- Cibler les pays en voie de développement plutôt que les communes isolées en
montagne pour agrandir le nombre de clients potentiels.

- Faire référence à des organismes connus pour donner du poids aux arguments (ex :
la FFRP pour la promotion du projet).

- Mettre les documents plus complexes à la fin dans des slides cachés pour appuyer
les réponses aux questions.

- Simplifier la partie technique en ne laissant qu’une illustration pour coller avec le
temps de passage et la rendre plus compréhensible.

- Remplacer le tourniquet pour activer les lampadaires par un détecteur de
mouvement pour rendre l’installation plus simple (pas besoin de raccorder tous les
lampadaires).


